UTILISER LES OUTILS DE

PERFORMANCES COMMERCIALES |TORMATION

GEREZ UNE EQUIPE POUR MENER A BIEN
UNE TACHE, UN TRAVAIL OU UN PROJET

DESCRIPTIF FORMATION

Definissez les difféerents indicateurs et
comprenez leur lecture et appropriez-les
VOUS.

Appliquez la strategie de l'entreprise et
evaluez lex axes de progression pour
piloter 'amélioration constante et durable
de votre societe.

Aboutissez a la signature et perennisez la
relation comerciale.

PUBLIC ET PREREQUIS MOYENS PEDAGOGIQUES SUIVI ET EVALUATION
Personnel de I'encadrement, ® Methode active ® Fichesemargement et
responsable, profils evolutifs ® Brainstorming évaluations

De 4010 participants ® Travail et découverte des
technigues de pilotage KPI ® E[Exercice et débriefing collectif
*La connaisance des outils et o D
artage

indicateurs commerciaux est L ® Realisation du plan d'action et
. ® Video . .
requise feuille de routes des incontournables

® Ensous-groupe et en individuel et se fixer ses propres objectifs

Duree 7 heures

Retrouvez toutes nos autres modules sur le
management et toutes nos autres formations
sur notre site Internet:

TARIF DE LA
FORMATION

1250€ HT+

*a partir de.
Conditions sur simple demande

www.carteblancheformation.com
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Contact mail :

contact@carteblancheformation.com




